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METAL SHAPES OUR WORLD.

METAL SHAPES OUR WORLD. - Die OEKA TECH Automotive GmbH entwickelt, fertigt und vertreibt hochprazise
dinnwandige Tiefziehteile aus Metallwerkstoffen sowie montierte Baugruppen. Zum Kundenkreis gehoéren international
tatige Zulieferer der PKW- und Nutzfahrzeughersteller, Unternehmen der Steuerungs-, Regelungs-, Mess- und
Geratetechnik sowie Hersteller von Produkten fur den industriellen sowie den Consumer-Bereich. Wir bieten unseren
Kunden einen kompletten Service von der Entwicklung Uber die Konstruktion, den Werkzeugbau und die
Prototypenherstellung bis hin zur Fertigung von GroBserien.

Gruppentbergreifend generiert man aktuell einen Jahresumsatz von rd. 75 Mio. EUR. Durch gezielte Akquisitionen in den
nachsten 1-3 Jahren wird SteelCo.Tech zu einer flihrenden Unternehmensgruppe im Bereich Prazisionsmetallteile und -
komponenten mit einem Jahresumsatz von > 250 Mio. EUR.

Fur die OEKA TECH Automotive GmbH, sowie fUr die der SteelCo GmbH zugehdrigen Unternehmen, suchen wir an einem
der Unternehmensstandorte zum nachstmaglichen Zeitpunkt in Vollzeit einen

Key Account Manager (m/w/d)

Die Vollzeitstelle ist grundséatzlich teilbar.

lhre Aufgaben:

e Akquisition von Neukunden und Aufbau dauerhafter Kundenbeziehungen

e Pflege und Weiterentwicklung des bestehenden Kundenstammes

e Anfragen- und Kalkulationsbearbeitung sowie Angebotserstellung und -verfolgung

e FUhren von Preis- und Vertragsverhandlungen

e |dentifizieren von Markt-, Kunden- und Produktpotenzialen

e Erarbeitung und Entwicklung von individuellen kundenspezifischen Ldsungen

e Schnittstelle zwischen Vertrieb und weiteren Fachabteilungen; enge Zusammenarbeit und Koordination mit der
Konstruktions-, Projektmanagement- und Werkzeugbauabteilung

e Strategische Entwicklung des Zielmarktes mit nachhaltiger Umsatz- und Ergebnisverantwortung

e Reprasentanz des Unternehmens in der Offentlichkeit (Messen, Kundenbesuche etc.)

e Unterstlitzung des Projektmanagements fur die Neuprojekte (Anfrage bis Serienreife) sowie Kundenbetreuung
wahrend der Serienfertigung bei allen Anliegen

e Aktiver Beitrag fur die Erstellung von Budget und Mehrjahresplan

Ihr Profil:

e Erfolgreich abgeschlossenes Studium im technischen Bereich oder technische Ausbildung mit Weiterbildung zum



Techniker (m/w/d) und entsprechender Erfahrung

e Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb / Sales und Erfahrung in der Stanz- und Umformtechnik winschenswert

e Verhandlungsgeschick, Abschlussstarke sowie selbstbewusstes Auftreten

e Sicherer Umgang mit ERP-Systemen (Microsoft BC/NAV, SAP) sowie MS365

¢ FlieBende Deutsch- und Englischkenntnisse

e Hohe Eigenmotivation, ausgepragte Kommunikationsfahigkeiten, sowohl Teamfahigkeit als auch eigenstandiges
Arbeiten

e Hohe Reisebereitschaft innerhalb der SteelCo-Gruppe, einschlieBlich Messe- und Kundenbesuche

Wir bieten:

e Einen unbefristeten, sicheren Arbeitsplatz in einer erfolgreichen, zukunftsorientierten Unternehmensgruppe

e Aufstiegschancen innerhalb des jeweiligen Unternehmens und innerhalb der SteelCo-Gruppe, sowie Mdglichkeit,
maBgeblich zum Wachstum und Erfolg von SteelCo.Tech beizutragen

e Ein dynamisches und motiviertes Team mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen

e Unterstltzung bei der beruflichen und persdnlichen Weiterentwicklung

e Attraktive VergUtung und Zugang zu unserem Corporate Benefits Portal

Jetzt bewerben

Wir freuen uns auf Ihre aussagekréaftige Bewerbung unter:
https://oekatech.de/de/Karriere/

OEKA TECH Automotive GmbH
Laubanger 2
96052 Bamberg


https://steel-automotive.onlyfy.jobs/application/apply/j076mh9zjkehg3navvol80pz15d47re

