
METAL SHAPES OUR WORLD. – mit einem motivierten und qualifizierten Team von über 200 Mitarbeiterinnen und
Mitarbeitern sind wir  der  Entwicklungs- und Lösungspartner  für  effiziente Umformtechnologie,  Stanztechnologie und
Fügetechnik.  Zu unseren Hauptkunden zählen namhafte  Hersteller  vor  allem aus der  Automobilindustrie.  Kernstück
unserer Leistung sind dabei stets Kaltumformprozesse. Unser eigener Werkzeugbau garantiert die Herstellung komplexer
Präzisions-, Folgeverbund- oder Transferwerkzeuge, die den hohen Kundenanforderungen entsprechen. Steel bietet für
jeden Bedarf die maßgeschneiderte Lösung – von Kleinserien bis zu Losgrößen von mehreren Hunderttausend Stanz- und
Umformteilen.

Gruppenübergreifend generiert man aktuell einen Jahresumsatz von rd. 75 Mio. EUR. Durch gezielte Akquisitionen in den
nächsten 1-3 Jahren wird SteelCo.Tech zu einer führenden Unternehmensgruppe im Bereich Präzisionsmetallteile und -
komponenten mit einem Jahresumsatz von > 250 Mio. EUR.

Für die Steel Automotive GmbH, sowie für die der SteelCo GmbH zugehörigen Unternehmen, suchen wir an einem der
Unternehmensstandorte zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Vollzeit einen

Key Account Manager (w/m/d)
Die Vollzeitstelle ist grundsätzlich teilbar.

Ihre Aufgaben:
Akquisition von Neukunden und Aufbau dauerhafter Kundenbeziehungen
Pflege und Weiterentwicklung des bestehenden Kundenstammes
Anfragen- und Kalkulationsbearbeitung sowie Angebotserstellung und -verfolgung
Führen von Preis- und Vertragsverhandlungen
Identifizieren von Markt-, Kunden- und Produktpotenzialen
Erarbeitung und Entwicklung von individuellen kundenspezifischen Lösungen
Schnittstelle zwischen Vertrieb und weiteren Fachabteilungen; enge Zusammenarbeit und Koordination mit der
Konstruktions-, Projektmanagement- und Werkzeugbauabteilung
Strategische Entwicklung des Zielmarktes mit nachhaltiger Umsatz- und Ergebnisverantwortung
Repräsentanz des Unternehmens in der Öffentlichkeit (Messen, Kundenbesuche etc.)
Unterstützung des Projektmanagements für die Neuprojekte (Anfrage bis Serienreife) sowie Kundenbetreuung
während der Serienfertigung bei allen Anliegen
Aktiver Beitrag für die Erstellung von Budget und Mehrjahresplan

Ihr Profil:
Erfolgreich abgeschlossenes Studium im technischen Bereich oder technische Ausbildung mit Weiterbildung zum
Techniker (w/m/d) und entsprechender Erfahrung
Einschlägige mehrjährige Erfahrung im Vertrieb / Sales und Erfahrung in der Stanz- und Umformtechnik
wünschenswert
Verhandlungsgeschick, Abschlussstärke sowie selbstbewusstes Auftreten
Sicherer Umgang mit ERP-Systemen (Microsoft BC/NAV, SAP) sowie MS365
Verhandlungssichere Englischkenntnisse
Hohe Reisebereitschaft

Wir bieten:
Einen unbefristeten, sicheren Arbeitsplatz in einer erfolgreichen, zukunftsorientierten Unternehmensgruppe
Aufstiegschancen innerhalb des jeweiligen Unternehmens und innerhalb der SteelCo-Gruppe
Modern ausgestattete Arbeitsplätze
Freiräume für kreatives Arbeiten



Offene Türen und flache Hierarchien
Flexible Arbeitszeiten
Ein dynamisches und motiviertes Team
Jobrad
Kostenlose Getränke und frisches Obst
Betriebliche Altersvorsorge
Zugang zum Corporate Benefits Portal und weitere Mitarbeiterprogramme
30 Tage Jahresurlaub, Mitarbeiterevents

Jetzt bewerben

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung unter:
https://www.steel-automotive.de/de/karriere/jetzt-bewerben/

Steel Automotive GmbH
Bahnhofstraße 25
71723 Großbottwar

Tel.: 07148 991 0
Fax: 07148 991 155

https://steel-automotive.onlyfy.jobs/application/apply/1osexxvo6ez4yh8cu61kfz0x5yce18l
https://www.steel-automotive.de/de/karriere/jetzt-bewerben/

